BAIGIAU STUDIJAS -
KA DARYTI TOLIAU?

NEMOKAMAS PRAKTINIS
SEMINARAS ONLINE®

Seminaras skirtas visiems
pradedantiesiems kosmetologams,
kurie ieSko asakymy j klausimus, apie
kuriuos kiti dazniausiai nutyli.

10:00-11:00
NUO KO PRADETI?

+ Baigiau studijas: kokie mano pasirinkimai?
Samdomas darbas ar nuosavas verslas?

+  Veiklos formos ir skirtumai: individuali veikla/verslo
liudijimas/MB/UAB/samdomas darbas.

* Finansinés atsakomybés ir mokesciai.

+ Reikalinga dokumentacija: higienos pasas,
sveikatos jgidziy pazyméjimas, pirmosios pagalbos
jgtdziy pazymeéjimas, medicininé knygelé.

11:00-12:00
SEKMES ISTORIJOS

+ URB studijos jkaréja kosmetologé Kristina apie savo
profesine kelione ir verslo karima.
+  Kosmetologé x apie xyz.

12:00-12:30
PERTRAUKA

12:00-12:30
ROGSTYS

+  Kokios jos yra ir kuom skiriasi viena nuo kitos?

+  Koncentracijos: kokios bina, ar galima jas miksuoti
tarpusavyje, ko saugotis?

« D.U.K. apie rogstines procedaras ir produktus.

+ ,PrieSir po"istorijos, rezultaty aptarimas.

.
-~

Rugséjo 6 d. Vo,
10 - 15 val.

yAPT
Viety skaicius - ribotas.

13:30-14:00
BENDRAVIMO PSICHOLOGIJA

* Bendravimo psichologija: kaip atrasti kelig j
kiekvieno kliento Sirdj?

+  Papildomas pardavimas: kaip parduoti papildoma
preke ar paslauga?

+  Konflikty sprendimas: kokie pagrindiniai konflikto
sprendimo badai?

+ Individualus démesys: kodél tai veikia? Kg daryti, kad
klientas sugrjzty?

14:00-14:15
PERTRAUKA

14:15-15:00
RINKODARA IR ASMENINIS
PREKES ZENKLO KURIMAS

+ Mazas biudZetas: kaip pritraukti klientus ir j kurias
rinkodaros priemones verta investuoti?

* Asmeninio prekes zenklo karimas: ar verta tam skirti
laiko? Nuo ko pradéti?

+  Kaip iSsiskirti rinkoje: kokias rinkodarines Zinutés

formuoti ir komunikuoti klientams?

OPTIMUM DERMA ACIDITATE
< PROFESSIONAL <

REGISTRACIJA


https://landing.mailerlite.com/webforms/landing/m9c0f4
https://landing.mailerlite.com/webforms/landing/m9c0f4

